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SUMMARY

FARIDATUN NIKMAH. Analysis of Marketing Channel Efficiency and
Pineapple Farming Income (Ananas comosus L.) in Karang Jaya Village East
Prabumulih District Prabumulih City (Supervised by SRIATI).

One fruit that 1s quite superior on the international market i1s pineapple.
Pineapples are also one of the commodities chosen by farmers in Karang Jaya
Subdistrict to be cultivated and marketed, so that the average income of the people
of Karang Jaya comes from pineapple farming. The objectives of this research are
(1) Analyzing the marketing channels that occur for pineapple commodities from
farmers to final consumers in Karang Jaya Village, East Prabumulih District,
Prabumulih City. (2) Knowing the marketing margin and level of marketing
efficiency for pineapples in Karang Jaya Village, East Prabumulih District,
Prabumulih City. (3) Calculate the income received by pineapple farmers in Karang
Jaya Village, East Prabumulih District, Prabumulih City. Data collection in this
research was carried out in December 2023. The research method used was a survey
method with the help of a tool in the form of a questionnaire. The sampling methods

used are the census method and the Snowball method. The number of sample farmers
in this study was 20 pineapple farmers who were members of the Karya Muda farmer group

in pineapple agrotourism and 3 samples for marketing institutions. The data used 1n this
research are primary and secondary data. Data obtained in the field was processed
in tabular form using Excel, then carried out mathematical calculations and
described descriptively according to the objectives to be achieved in this research.
The results of the research that has been carried out show that (1) There are 2 types
of pineapple marketing channels used by pineapple farmers who are members of
farmer groups in Karang Jaya Village, the first 1s Farmer — Middleman —
Consumer, and the second channel 1s starting from Farmer — Middleman —
Wholesalers — Consumers. (2) The average margin received for the first marketing
channel at middleman institutions is Rp. 2,000/kg, and in channel II for middleman
marketing institutions and wholesalers, the margin 1s Rp. 5,000/kg. The result of
marketing efficiency level 1 1s 12.14% and in marketing channel II the efficiency
level obtained is 16.70%, so it can be concluded that both marketing channels are
considered efficient, but if compared between the two channels, the first channel 1s
more efficient because apart from saving Marketing costs on the first channel also
save more travel time. (3) The average income of pineapple farmers who are
members of the pineapple farmer group in Karang Jaya Village 1s Rp. 53. 591.
299/Lg/Year or Rp. 27,641.214/Ha/Year.
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RINGKASAN

FARIDATUN NIKMAH. Analisis Efisiens: Saluran Pemasaran dan Pendapatan

Usahatant Nanas (Ananas comosus L.) di Kelurahan Karang Jaya Kecamatan
Prabumulih Timur Kota Prabumulih (Dibimbing oleh SRIATI).

Buah yang cukup unggul dipasaran internasional yaitu salah satunya buah
nanas. Buah nanas juga menjadi salah satu komoditi yang dipilih oleh petani di
Kelurahan Karang Jaya untuk dibudidayakan dan dipasarkan, sehingga pendapatan
masyarakat Karang Jaya rata — rata bersumber dari usahatani nanas. Tujuan
penelitian ini adalah (1) Menganalisis saluran pemasaran yang terjadi pada
komoditi nanas dari1 petani sampai ke konsumen akhir di Kelurahan Karang Jaya
Kecamatan Prabumulih Timur Kota Prabumulih. (2) Mengetahui margin
pemasaran, dan tingkat efisiensi pemasaran nanas di Kelurahan Karang Jaya
Kecamatan Prabumulih Timur Kota Prabumulih. (3) Menghitung pendapatan yang
diterima oleh petani nanas di Kelurahan Karang Jaya Kecamatan Prabumulih Timur
Kota Prabumulih. Pengumpulan data pada penelitian 11 dilakukan pada bulan
Desember 2023. Metode penelitian yang digunakan ialah metode survei dengan
bantuan alat berupa kuisioner. Metode penarikan contoh yang digunakan yaitu
metode sensus dan metode Snowball Jumlah petani sample pada penelitian 1ni
yaitu sebanyak 20 petani nanas yang tergabung di dalam kelompok tani Karya
Muda yang ada di1 Agrowisata nanas dan 3 sample untuk lembaga pemasaran. Data
yang digunakan dalam penelitian in1 yaitu data primer dan sekunder. Data yang
didapat di lapangan diolah dalam bentuk tabel menggunakan Excel, kemudian
melakukan perhitungan dengan matematis dan diuraikan secara deskriptif sesuai
dengan tujuan yang akan dicapai dalam penelitian in1. Hasil penelitian yang telah
dilakukan menunjukan bahwa (1) Saluran pemasaran nanas vang dilakukan para
petant nanas yang tergabung dalam kelompok tani di Kelurahan Karang Jaya
terdapat 2 jenis pola, yang pertama Petani — Tengkulak — Konsumen, dan saluran
kedua yaitu dimulai dar1 Petan1 — Tengkulak — Pedagang Besar — Konsumen. (2)
Rata — rata margin yang diterima untuk saluran pemasaran pertama pada lembaga
tengkulak yaitu Rp. 2.000/kg, dan pada saluran ke II untuk lembaga pemasaran
tengkulak dan pedagang besar didapat marginnya sebesar Rp. 5.000/kg. Hasil
tingkat efisiensi pemasaran 1 yaitu sebesar 12,14% dan pada saluran pemasaran ke
II didapat tingkat efisiensi sebesar 16,70%, sehingga dapat disimpulkan bahwa
kedua saluran pemasaran dianggap efisien, namun jika dibandingkan antara kedua
saluran maka saluran pertama lebih efisien karna selain mengehemat biaya
pemasaran pada saluran pertama juga lebith menghemat waktu perjalanan (3)
Pendapatan rata — rata petani nanas yang tergabung dalam kelompok tani nanas di
Kelurahan Karang Jaya vyaitu Rp. 53, 591 299/Lg/Tahun atau Rp.
27.641.214/Ha/Tahun.

Kata Kunci: efisiensi, margin, nanas, dan pendapatan
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BAB 1
PENDAHULUAN

1.1. Latar Belakang

Negara Indonesia merupakan negara agraris, dimana sektor pertanian
menjadi sektor yang penting dalam pereknomian nasional. Salah satu subsektor
pertanian yang memiliki kontribusi penting dalam pertanian di indonesia yaitu
hortikultura. Hortukultura merupakan ilmu yang mempelajari pembudidayaan
tanaman sayuran, buah-buahan, bunga-bungaan, dan tanaman hias. Pemerintah
terus melakukan pengembangan di subsektor hortikultura dalam rangka untuk
membangun pertanian di Indonesia ini. Subsector hortikultura mempunyai posisi
stategis dalam rangka Pembangunan pertanian. Menurut Syakir (2015), subsektor
hortikultura berkontribusi dalam pembangunan pertanian untuk terus meningkat
seperti tercermin dalam beberapa indikator pertumbuhan ekonomi, seperti pada
Produk Domestik Bruto (PDB), nila1 ekspor, penyerapan tenaga kerja, nilai tukar
petani, peningkatan gizi dan perbaikan estetika lingkungan. Mengingat potensi dan
prospek kedepan pada subsektor hortikultura ini dapat terus dikembangkan untuk
meningkatkan pertanian Indonesia

Pengembangan hortikultura dapat dijadikan salah satu upaya untuk
meningkatkan keberhasilan perkembangan pertanian di Indonesia sehingga dapat
menambah pangsa pasar dan daya saing Buah-buahan merupakan salah satu
kelompok hortikultura selain sayur-sayuran, florikultur dan tanaman obat-obatan
(Biofarmaka). Cara yang dapat dilakukan dalam pengembangkan subsektor
hortikultura vyaitu dengan mengembangkan komoditas buah-buahan tropika
Pengembangan buah tropika in1 dilakukan karna dianggap memiliki potensi pasar
ekspor serta merupakan komoditas yang berorientas: kerakyatan yang dapat
memberikan pengaruh untuk meningkatkan kesejahteraan petam (Rahmawati,
2013). Buah telah menjadi komoditas perdagangan internasional. Beberapa jenis
buah yang cukup unggul di Indonesia yang sudah dapat bersaing di pasar
internasional yaitu terdiri dari buah pisang, mangga, jeruk, papaya, salak, rambutan,

durian, duku, nangka, semangka, dan nanas.
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Buah nanas merupakan salah satu tropical fruit yang menjadi primadona d1
luar neger1 terutama negara non-tropis seperti Amerika, Jerman, Rusia, Spanyol,
Belanda, dan lainnya (Kementerian Pertanian, 2015). Nanas adalah salah satu
komoditi buah unggul di Indonesia yang kaya akan manfaatnya bagi kesehatan.
Nanas dapat dikonsumsi dalam bentuk buah segar, dan nanas juga dapat diolah
menjadi berbagai jenis produk makanan maupun minuman seperti keripik, selai,
sirup maupun jus. D1 dalam buah nanas terdapat kandungan unsur air, gula, asam
organik, mineral, nitrogen, protein, bromelin serta serta semua vitamin dalam
jumlah kecil , kecuali vitamin D. Selain buahnya dapat dikonsumsi adapun daun
nanas yang dapat diolah menjadi kerajinan kain tenun dan daun nanas juga dapat
dimanfaatkan sebagai campuran untuk makanan ternak (Harahap et.al., 2019)

Potensi nanas di Indonesia cukup baik namun masih belum diupayakan
secara optimal karena adanya tingkat persaingan yang cukup tinggi dengan produk
hortikultura lainnya, rendahnya kualitas serta kuantitas pasukan nanas dari lokal
serta informasi mengenai harga dan pasar masth belum terlihat sampai ke tingkat
petani nanas. Secara umum beberapa ciri pengembangan yang melekat pada proses
pengembangan nanas yaitu pengembangan yang kurang terencana, di mana petani
nanas mengusahakan tanamannya mendapatkan harga di atas informasi harga
musim — musim sebelumnya, sedangkan untuk keseimbangan jumlah pasokan
dengan permintaan belum dapat dilithat secara nyata sehingga belum dapat
ditetapkan atau diantisipasi secara nyata (Lubis et.al.,2014).

Tataniaga atau bisa disebut pemasaran adalah suatu proses menyalurkan
produk dan status kepemilikannya dar1 produsen ke konsumen (Harahap, 2016).
Proses tataniaga atau pemasaran jika melibatkan banyak pihak didalamnya maka
akan menimbulkan margin yang tidak merata karena setiap pihak yang
berkontribusi dalam penyaluran barang akan mengeluarkan biaya yang berbeda
serta perlakuan yang berbeda untuk menyalurkan produk sampai kepada konsumen,
sehingga dapat dipastikan dari segi keuntungan yang diperoleh juga berbeda Di
Indonesia kegiatan tataniaga atau pemasaran, contohnya seperti pemasaran buah
nanas banyak dilakukan pada daerah — daerah di Sumatera Selatan karna merupakan

salah satu provinsi yang daerah-daerahnya banyak membudidayakan komoditi
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nanas. Berikut merupakan hasil produksi nanas di Sumatera Selatan tahun 2019-
2022,

Tabel 1. 1. Produksi buah nanas di Sumatera Selatan Tahun 2019-2022

Produksi Buah Nanas (Kuintal)

Kabupaten 2019 2020 2021 2022

Ogan Komering Ulu 1.615 897 826 826
Ogan Komering Ilir 1276 1 633 1996 1 996
Muara Enim 204.707  403.884 475.056 475.056
Lahat 45 32 188 188
Musi Rawas 24.388 12.085 12.958 12.958
Musi Banyuasin k111 1.299 808 808
Banyuasin 5.260 11.449 19.137 19.137
Ogan Komering Ulu Selatan - - - -

Ogan Komering Ulu Timur 123 153 151 151
Ogan Ilir 1.475.723 817.820 4.215.919 4215919
Empat Lawang 21 11 28 28
Pali 12.431 28.470 13.424 13.424
Musi Rawas Utara 186 243 147 147
Palembang 32 71 71 71
Prabumulih 71.407 95.522 19.688 19.688
Pagaralam - - - -

Lubuk Linggau 128 15 344 344

Sumber: Badan Pusat Statistika Buah-Buahan Kuintal/ Tahun (2019-2022)

Dar1 Tabel di1 atas dapat dilihat bahwa Sumatera Selatan merupakan salah satu
Provinsi penghasil nanas terbesar kedua di Indonesia setelah Lampung. Sumatera
selatan menghasilkan produksi nanas sabanyak 567.120.00 (BPS, 2022). Tanaman
nanas mempunyai potensi besar untuk ditanam di daerah Sumatera Selatan.
Prabumulih merupakan salah satu kota di Provinsi Sumatera Selatan yang memiliki
potensi cukup besar mengenai pengembangan buah-buahan khususnya buah nanas.
Luas pertanaman nanas di Kota Prabumulih mencapai 400 hektar terbesar di
Kecamatan Prabumulih Timur, Cambai, dan Rambang Tapak Tangah. Daerah di
Prabumulih sistem pengembangan budidaya nanas masih dilakukan pada lahan
pekarangan dengan bentuk terpencar. Produksi nanas di Prabumulih per Kecamatan

dapat dilihat pada Tabel 1.2.
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Tabel 1. 2. Produksi Nanas per Kecamatan
Produksi Nanas per Kecamatan di Kota Prabumulih Tahun 2022

No Kecamatan Produksi (Ton)

1. Rambang Kapak Tengah .

2 Prabumulih Timur 2534.4

3 Prabumulih Selatan 3200

4. Prabumulih Barat 0617

g Prabumulih Utara 0.7

6. Cambai 355.5
Total 60901 .2

Sumber: Dinas Pertanian Hortikultura Prabumulih (2022)

Pada Tabel di atas Kecamatan Prabumulih Timur merupakan salah satu
Kecamatan vang menghasilkan produksi nanas terbanyak di Kota Prabumulih
Kelurahan Karang Jaya merupakan salah satu Kelurahan yang ada di Kecamatan
Prabumulih Timur yang banyak berusahatani nanas. Masyarakat di Kelurahan
Karang Jaya rata — rata berprofesi sebagai petani nanas. Masyarakat setempat juga
membentuk suatu kelompok tani yang bekerjasama untuk mencapai tujuan
bersama. Kelurahan Karang Jaya memiliki taman Agrowisata nanas dengan luas 12
hektar, yang kemajuannya dibantu oleh kelompok tani. Para anggota kelompok tani
menanam nanas dengan cara tumpangsari dengan komoditi karet. Pekerjaan
berusahatani nanas in1 telah dilakukan secara turun — temurun. Usahatani nanas
menjadi pilihan para anggota kelompok tani karena dapat membantu pendapatan
mereka. Para anggota kelompok tani yang ada pada Agrowisata nanas di Kelurahan
Karang Jaya juga melakukan pemasaran untuk hasil panennya hingga ke pedagang
besar di daerah Palembang dan Jakarta

Pemasaran yang dilakukan para anggota kelompok tani yaitu, buah nanas
masth dijual dalam bentuk buah segar. Pemasaran buah nanas juga mempengaruhi
pendapatan bagi anggota kelompok tani yang bekerja sebagai petani nanas.
Berdasarkan informasi yang didapat dari salah satu anggota kelompok tani dan
pengelola Agrowisata nanas di Kelurahan Karang Jaya, bahwa terdapat 2 bentuk
pola saluran pemasaran yang terjadi di kelompok tani tersebut. Pada setiap pola
saluran yang berbeda maka akan terjadi perbedaan juga untuk margin

pemasarannya. Dari latar belakang ini, maka penulis tertarik untuk malakukan
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penelitian dengan judul analisis saluran pemasaran nanas dan pendapatan usahatani

nanas di Kelurahan Karang Jaya, Kecamatan Prabumulih Timur, Kota Prabumulih.

1.2. Rumusan Masalah
Berdasarkan uraian di atas, maka dapat dirumuskan beberapa masalah yang
akan dibahas dalam penelitian in1 yaitu:

. Bagaimana saluran pemasaran yang terjadi pada komoditi nanas dar1 petani
sampai ke konsumen akhir di Kelurahan Karang Jaya Kecamatan Prabumulih
Timur Kota Prabumulih?

2 Berapa Margin pemasaran dan tingkat efisiensi pemasaran nanas vang terjadi
pada saluran pemasaran di Kelurahan Karang Jaya Kecamatan Prabumulih
Timur Kota Prabumulih?

3. Berapa pendapatan yang diterima oleh petani nanas di Kelurahan Karang Jaya

Kecamatan Prabumulih Timur Kota Prabumulih?

1.3. Tujuan Penelitian
Adapun tujuan yang ingin dicapai dar1 penelitian ini, yaitu:

1. Menganalisis saluran pemasaran yang terjadi pada komoditi nanas dar1 petani
sampai ke konsumen akhir di Kelurahan Karang Jaya Kecamatan Prabumulih
Timur Kota Prabumulih.

2 Mengetahur margin pemasaran dan tingkat efisiensi pemasaran nanas di
Kelurahan Karang Jaya Kecamatan Prabumulih Timur Kota Prabumulih.

3. Menghitung pendapatan yang diterima oleh petani nanas di1 Kelurahan Karang

Jaya Kecamatan Prabumulih Timur Kota Prabumulih

1.4. Manfaat penelitian
Adapun manfaat yang ingin dicapai dari penelitian in1, yaitu:

I. Hasil dar1 penelitan in1 diharapkan dapat menambah pengetahuan yang
nantinya dapat dijadikan bahan referensi bagi peneliti selanjutnya agar lebih baik
lagt.

2. Hasil penelitian in1 dapat memberikan informasi kepada para petani nanas di

Kelurahan Karang Jaya Kecamatan Prabumulih Timur Kota Prabumulih.
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