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SUMMARY 

 

FELLICIA SHAKITA KARINA. Financial Feasibility of Farming and Hydroponic 

Vegetables Marketing Strategy at Family Hidroponik Jambi (Supervised by LAILA 

HUSIN). 

 

The objectives of this research are: (1) to describe the hydroponic cultivation 

method and supply network of input supply in Family Hidroponik Jambi, 2) to analyze 

the income and financial feasibility of hydroponic vegetable business in Family 

Hidroponik Jambi, 3) to describe marketing strategies that implemented by Family 

Hidroponik Jambi. This research was conducted at Family Hidroponik Jambi which is 

located at Haji Adam Malik Street, Thehok, Jambi Selatan, Jambi City. This location 

selection is done purposively or intentionally. Data collection was carried out in February 

2022. The research method used in this study was the case study method. Sampling 

samples in this research were the owners of hydroponic vegetables in Family Hidroponik 

Jambi. The selection of samples used by purposive sampling method or intentionally with 

the consideration that the scale of the farm has long been established, is economical, has 

partners and has a fixed market, making it easier for researchers to collect the information 

needed during the study. Family Hidroponik Jambi was used as a source of data in 

preparing the financial feasibility of Family Hidroponik Jambi vegetable business. For 

discussion, other supporting sources and libraries are also used as references. The results 

showed that (1) the production inputs needed in the procurement of raw materials for the 

Family Hidroponik Jambi hydrponic vegetable business were seeds, rockwool and 

nutrients obtained from the Abadi Jaya Tani Company. Hydroponic cultivation includes 

preparation of planting media, seeding, planting, care and harvesting, (2) the financial 

feasibility of Family Hidroponik Jambi vegetable business is declared feasible to be 

cultivated with a projected age of 10 years based on the NPV value is Rp119.596.688,- 

Net B/C is 1.5, Gross B/C is 2.2, Payback Periode value is 1.9, IRR is 89.9 percent which 

is more than the interest rate, and sensitivity analysis on sales volume if there is a decrease 

in the amount of vegetable production by 7.21 percent hydroponic vegetable business in 

Family Hydroponics Jambi is still declared feasible, (3) the hydroponic vegetable 

business at Family Hidroponik Jambi is implementing 5P marketing strategy that is 

product strategy, price strategy, promotion strategy, place strategy and participant 

strategy. 
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RINGKASAN 

 

FELLICIA SHAKITA KARINA. Analisis Kelayakan Finansial Usahatani dan Strategi 

Pemasaran Sayuran Hidroponik di Family Hidropoik Jambi (Dibimbing oleh LAILA 

HUSIN). 

 

 Tujuan dari penelitian ini yaitu: (1) Untuk mendeskripsikan cara budidaya 

hidroponik dan jaringan pasok pengadaan input di Family Hidroponik Jambi, (2) Untuk 

menganalisis pendapatan dan kelayakan finansial usaha sayuran hidroponik di Family 

Hidroponik Jambi, dan (3) Untuk mendeskripsikan strategi pemasran yang diterapkan 

oleh Family Hidroponik Jambi. Penelitian ini dilaksanakan di Family Hidroponik Jambi 

yang beralamat di Jalan Haji Adam Malik, Thehok, Jambi Selatan, Kota Jambi. Pemilihan 

lokasi ini dilakukan secara purposive atau sengaja. Pengumpulan data dilakukan pada 

bulan Februari 2022. Metode penelitian yang digunakan dalam penelitian ini adalah 

Metode Studi Kasus. Pengambilan sampel contoh dalam penelitian ini adalah pemilik 

sayuran hidroponik di Family Hidroponik Jambi. Pemilihan sampel yang digunakan 

dengan metode purposive sampling atau secara sengaja dengan pertimbangan bahwa 

skala usahatani tersebut sudah lama berdiri, ekonomis, mempunyai partner dan 

mempunyai pasar yang tetap sehingga memudahkan peneliti dalam mengumpulkan 

informasi yang dibutuhkan selama penelitian. Family Hidroponik Jambi dijadikan 

sebagai sumber data dalam penyusunan kelayakan finansial usaha sayuran hidroponik 

Family Hidroponik Jambi. Untuk memperkaya pembahasan, sumber dan pustaka lain 

yang mendukung juga digunakan sebagai referensi. Hasil penelitian menunjukkan bahwa 

(1) Input produksi yang dibutuhkan dalam pengadaan bahan baku usaha sayuran 

hidroponik Family Hidroponik Jambi adalah benih, rockwool, dan nutrisi yang diperoleh 

dari Perusahaan Abadi Jaya Tani. Budidaya hidroponik yang dilakukan meliputi 

persiapan media tanam, penyemaian, penanaman, perawatan dan pemanenan. (2) 

Kelayakan finansial usaha sayuran hidroponik Family Hidroponik Jambi dinyatakan 

layak untuk diusahakan dengan umur proyeksi selama 10 tahun berdasarkan nilai NPV 

yang diperoleh sebesar Rp119.596.688,- Net B/C sebesar 1,5, Gross B/C sebesar 2,2, nilai 

Payback Periode sebesar 1,9, IRR sebesar 89,9 persen yang lebih besar dari tingkat suku 

bunga, dan (3) Analisis sensitivitas pada volume penjualan jika terjadi penurunan jumlah 

produksi sayuran sebesar 7,21 persen Usaha Sayuran Hidroponik di Family Hidroponik 

Jambi masih dinyatakan layak untuk diusahakan.  

 

Kata kunci: hidroponik, kelayakan finansial, strategi pemasaran 
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Abstract 

 The objectives of this research are: (1) to describe the hydroponic cultivation method and 

supply network of input spply in Family Hidroponics Jambi, 2) to analyze the income and 

financial feasibility of hydroponic vegetable business in Family Hydroponics Jambi, 3) to 

describe marketing strategies that implemented by Family Hidroponics Jambi. This research was 

conducted at Family Hydroponics Jambi which is located at Haji Adam Malik Street, Thehok, 

Jambi Selatan, Jambi City. This location selection is done purposively or intentionally. Data 

collection was carried out in February 2022. The research method used in this study was the case 

study method. Sampling samples in this research were the owners of hydroponic vegetables in 

Family Hydroponics Jambi. The selection of samples used by purposive sampling method or 

intentionally with the consideration that the scale of the farm has long been established, is 

economical, has partners and has a fixed market, making it easier for researchers to collect the 

information needed during the study. Family Hydroponics Jambi was used as a source of data in 

preparing the financial feasibility of Family Hydroponics Jambi vegetable business. For 

discussion, other supporting sources and libraries are also used as references. The results showed 

that (1) the production inputs needed in the procurement of raw materials for the Family 

Hydroponics Jambi hydrponic vegetable business were seeds, rockwool and nutrients obtained 

from the Abadi Jaya Tani Company. Hydroponic cultivation includes preparation of planting 

media, seeding, planting, care and harvesting, (2) the financial feasibility of Family Hydroponics 

Jambi vegetable business is declared feasible to be cultivated with a projected age of 10 years 

based on the NPV value is Rp119.596.688, Net B/C is 1.5, Gross B/C is 2.2, Payback Periode 

value is 1.9, IRR is 89.9 percent which is more than the interest rate, and sensitivity analysis on 

sales volume if there is a decrease in the amount of vegetable production by 7.21 percent 

hydroponic vegetable business in Family Hydroponics Jambi is still declared feasible, (3) the 

hydroponic vegetable business at Family Hidroponik Jambi is implementing 5P marketing 



  

 

 

strategy that is product strategy, price strategy, promotion strategy, place strategy and 

participant strategy. 

 

Keywords: financial feasibility, hydroponics, marketing strategy 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



  

 

 

BAB 1 

PENDAHULUAN 

1.1. Latar Belakang 

Kebutuhan pangan untuk manusia seperti sayuran semakin meningkat dengan 

seiring perkembangan penduduk. Namun hal tersebut tidak diiringi dengan pertumbuhan 

lahan pertanian yang justru semakin sempit. Sebagian besar kawasan perkotaan 

cenderung dikembangkan untuk pemanfaatan lahan non pertanian. Walaupun demikian, 

pertanian di perkotaan pasti menjadi salah satu pola pemanfaatan lahan yang akan 

memengaruhi bentuk sekaligus keberlanjutan dari suatu kawasan perkotaan (Abrilianty, 

et al., 2015). 

Kondisi lahan pertanian yang kian hari semakin berkurang, semantara disisi lain 

kebutuhan pangan dari hasil pertanian semakin meningkat, mendorong sektor pertanian 

untuk mengatasi kendala tersebut dengan meningkatkan penerapan pertanian lahan 

sempit. Di Provinsi Jambi sendiri ketersedian lahan untuk tanaman hortikultura sudah 

semakin menipis dikarenakan banyaknya masyarakat yang lebih memilih membuka 

lahan-lahan untuk perkebunan seperti perkebunan karet, kelapa sawit, kopi, pinang, 

kelapa dan lain-lain. Hal ini menyebabkan semakin berkurangnya lahan untuk tumbuhan 

hortikultura. Jadi semakin menipisnya lahan untuk pertanian maka di butuhkan suatu 

inovasi yang baru yang bisa mencukupi kebutuhan akan tanaman pangan. Banyaknya 

lahan yang tidak dipakai oleh masyarakat untuk lahan pertanian, membuat kita semakin 

sadar untuk memanfaatkan lahan sempit sebagai usaha untuk mengembangkan hasil 

pertanian, yaitu dengan cara bercocok tanam secara hidroponik (Roidah, 2014). 

Produksi sayuran di Kota Jambi hingga saat ini tidak dapat memenuhi kebutuhan 

masyarakat Kota Jambi. Hal ini terkait karena lahan untuk mesnanam sayur yang sangat 

kurang di wilayah Kota Jambi. Untuk mengatasinya Pemerintah Kota Jambi mendorong 

masyarakat untuk mengembangkan tanaman hidroponik. Dengan demikian, tanaman ini 

tidak membutuhkan lahan yang luas dan sangat cocok dikembangkan di wilayah 

perkotaan. Media tanamnya dapat digunakan di halaman teras rumah dengan 

memanfaatkan barang bekas seperti menggunakan kotak plastik steroform. Di Kota Jambi 



 

 

saat ini terdapat beberapa kelompok tani pengembangan tanaman hidroponik, diantaranya 

di daerah Telanaipura, Paal Merah, Thehok, dan Kasang Pudak yang sudah terdapat green 

house dengan berbagai tanaman sayur-sayuran. 

Provinsi Jambi merupakan salah satu provinsi yang mengandalkan pertanian 

sebagai sektor utama. Pada tahun 2020, komoditas unggulan yang dimiliki Provinsi Jambi 

yaitu sayuran seperti kentang, cabai, kubis, dan tomat. Komoditas sayuran ini dapat 

diproduksi hampir di beberapa kabupaten/kota yang ada di Jambi. Namun, jumlah 

produksi sayuran dapat mengalami peningkatan maupun penurunan yang salah satunya 

dapat dipengaruhi oleh keadaan luas lahan pertanian. 

Hidroponik merupakan suatu cara bercocok tanam yang menggunakan larutan 

mineral hara atau bahan lain yang mengandung unsur hara sebagai pengganti media tanah 

tanpa menggunakan media tanah. Sebagai pengganti, media tanam yang dipakai adalah 

air (Kilmanun, 2018). Dengan media tanam tanpa menggunakan tanah, sayuran 

hidroponik menjadi sayuran yang bebas akan pestisida dan zat-zat kimia lain yang tidak 

baik dikonsumsi untuk tubuh secara berkelanjutan melalui sayuran yang mengandung zat-

zat tersebut. 

Saat ini penggunaan hidroponik dalam pertanian telah diterapkan secara luas dan 

memiliki beberapa keunggulan dibandingkan dengan budidaya konvensional, yaitu dapat 

mengurangi resiko bertani atau masalah berhubungan dengan tanah seperti serangga, 

jamur dan bakteri di dalam tanah. Pemeliharaan dengan sistem hidroponik lebih mudah 

karena tidak melibatkan proses penyiangan pada saat pengolahan tanah saat menanam 

tanaman. Selanjutnya proses budidaya dilakukan secara bersih tanpa menggunakan pupuk 

kotoran hewan. Faktor nutrisi merupakan faktor penting yang menentukan hasil dan 

kualitas tanaman hidroponik tersebut. Dalam sistem budidaya hidroponik dengan 

menggunakan nutrisi yang tepat akan menghasilkan sayuran yang berkualitas baik yang 

dapat berpengaruh terhadap daya jual serta permintaan dan kepuasan konsumen. 

Analisis kelayakan finansial adalah alat yang digunakan untuk mengkaji 

kemungkinan keuntungan yang diperoleh dari suatu penanaman modal. Tujuan dilakukan 

analisis kelayakan finansial adalah untuk menghindari ketelanjuran penanaman modal 

yang terlalu besar untuk kegiatan yang ternyata tidak menguntungkan. Analisis kelayakan 

finansial juga merupakan upaya untuk mengetahui tingkat kelayakan suatu jenis usaha, 



 

 

dengan melihat beberapa parameter atau kriteria kelayakan tertentu. Dengan demikian 

suatu usaha dikatakan layak jika keuntungan yang diperoleh dapat menutup seluruh biaya 

yang dikeluarkan baik biaya yang langsung maupun yang tidak langsung. Secara finansial 

kelayakan usaha dapat dianalisis dengan menggunakan beberapa indikator pendekatan 

atau alat analisis yaitu dengan menggunakan Net Present Value (NPV), Internal Rate of 

Return (IRR), Benefit Cost Ratio (B/C ratio) dan lain-lain (Prajnanta et al., 2017). 

Salah satu bisnis hidroponik yang berkembang di Kota Jambi adalah Family 

Hidroponik. Family Hidroponik merupakan perusahaan baru sehingga perlu diadakan 

analisis kelayakan finansial untuk meyakinkan bahwa usaha tersebut dapat dikatakan 

layak untuk terus dijalankan ataupun tidak. Jika hasil analisis tersebut menyatakan bahwa 

usaha yang dijalankan Family Hidroponik tersebut layak, maka perusahaan perlu 

melakukan pengembangan dalam usahanya dan begitu pula sebaliknya, jika usaha 

dinyatakan tidak layak, maka perlu melakukan evaluasi dalam usaha tersebut agar usaha 

dapat terus berjalan dengan baik serta menguntungkan. Family Hidroponik memproduksi 

berbagai jenis produk sayuran hidroponik yang akan dipasarkan ke konsumen. Semua 

jenis sayuran di Family Hidroponik yang akan dijadikan sebagai objek penelitian. Jenis 

sayuran hasil budidaya Family Hidroponik banyak diminati oleh konsumen karena 

sayuran hasil budidayanya sangat beragam. 

Family Hidroponik Jambi mengembangkan budidaya hortikultura khususnya 

sayur-sayuran dengan sistem hidroponik di kawasan perkotaan. Perkembangan usaha 

hidroponik ini sudah cukup besar dengan menggunakan green house sebagai tempat 

budidaya hidroponik serta banyaknya infrastruktur yang digunakan oleh Family 

Hidroponik sehingga membutuhkan biaya yang tidak sedikit dalam usaha hidroponik ini. 

Hasil produksi sayuran hidroponik di Family Hidroponik ini dipasarkan langsung 

ke konsumen maupun ke pasar-pasar modern atau supermarket di Kota Jambi. Hasil 

penjualan produk sayuran Family Hidroponik terkadang mengalami peningkatan dan 

penurunan. Untuk mengatasi hal ini, perusahaan perlu menerapkan strategi pemasaran 

yang baik dalam pemasaran agar kondisi usaha tetap stabil dan dapat bersaing secara 

unggul dalam bisnis sayuran hidroponik. 

Di Kota Jambi terdapat beberapa usaha hidroponik seperti Family Hidroponik, Zaa 

Hidroponik, Adipura Hidroponik, O2 Hidroponik, Tibelas Hidroponik dan Felaza 



 

 

Hidroponik. Beberapa usaha hidroponik diatas memiliki beberapa kesamaan yaitu usaha 

hidroponik yang menjual berbagai macam sayuran hidroponik serta berbagai peralatan 

instalasi untuk budidaya hidroponik. Alasan penulis memilih lokasi penelitian di Family 

Hidroponik yaitu karena dari sekian banyak usaha sayuran hidroponik di Kota Jambi, 

Family Hidroponik inilah usaha hidroponik yang berdiri paling terbaru dari usaha sayuran 

hidroponik lainnya di Kota Jambi. Hal tersebut dapat diartikan jika usaha sayuran 

hidroponik masih terbaru dari yang lain, maka hal yang tepat untuk melakukan penelitian 

di tempat itu dikarenakan permasalahan yang diteliti terdapat pada lokasi tersebut yaitu 

untuk mengetahui tingkat kelayakan suatu jenis usaha dan mengkaji kemungkinan 

keuntungan yang diperoleh dari suatu penanaman modal agar dapat menghindari 

ketelanjuran penanaman modal yang terlalu besar untuk kegiatan yang ternyata tidak 

menguntungkan. Selain itu, penulis telah menemukan narasumber yang tepat yang dapat 

membantu memenuhi data penelitian secara mudah dan transparan. 

Berdasarkan uraian latar belakang di atas, hal tersebut menarik perhatian penulis 

untuk melakukan penelitian lebih lanjut dengan judul “Analisis Kelayakan Finansial 

Usahatani dan Strategi Pemasaran Sayuran Hidroponik di Family Hidroponik Jambi”. 

 

1.2. Rumusan Masalah 

Berdasarkan uraian yang dikemukakan pada latar belakang penelitian di atas, maka 

permasalahan penelitian ini dapat dirumuskan sebagai berikut: 

1. Bagaimana jaringan pasok pengadaan input dan cara budidaya hidroponik di Family 

Hidroponik Jambi? 

2. Bagaimana besar pendapatan dan kelayakan finansial usaha sayuran hidroponik di 

Family Hidroponik Jambi? 

3. Bagaimana strategi pemasaran yang diterapkan oleh Family Hidroponik Jambi dalam 

memasarkan sayuran hidroponik? 

 

1.3. Tujuan Penelitian 

Adapun tujuan dari pelaksanaan penelitian adalah sebagai berikut: 

1.  Mendeskripsikan cara budidaya hidroponik dan jaringan pasok pengadaan input di 

Family Hidroponik Jambi. 



 

 

2. Menganalisis pendapatan dan kelayakan finansial usahatani sayuran hidroponik di 

Family Hidroponik Jambi. 

3. Mendeskripsikan strategi pemasaran yang diterapkan oleh Family Hidroponik Jambi 

dalam memasarkan sayuran hidroponik. 

 

1.4. Kegunaan Penelitian 

Adapun kegunaan dari penelitian adalah sebagai berikut: 

1. Sebagai sarana untuk menerapkan teori-teori yang telah diperoleh selama proses 

perkuliahan sehingga penulis mendapatkan pengetahuan secara langsung dan lebih 

nyata tentang masalah-masalah yang dihadapi oleh perusahaan. 

2. Sebagai bahan kajian dalam mengambil keputusan untuk mengembangkan pemasaran 

produk dan mengaplikasikan strategi pemasaran yang sesuai. 

3. Penelitian ini diharapkan dapat memberikan sumbangan referensi dan masukan 

terhadap disiplin ilmu pengetahuan, serta dapat menjadi bahan acuan bagi penelitian 

selanjutnya. 
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