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Mercy Gayatri  09031181320034  

ABSTRAK  

PT. Semen Baturaja (Persero) Tbk merupakan perusahaan penghasil semen 

terkemuka di Sumatera Selatan yang memiliki 3 pabrik besar di Sumsel yaitu di 

Baturaja, Palembang, dan Lampung. Sebagai perusahaan penghasil semen 

terkemuka,PT. Semen Baturaja (Persero) Tbk  harus  selalu  berupaya  yang  

terbaik  untuk  mempertahankan  posisinya  dengan  selalu meningkatkan  

penjualan  produknya  seiring  dengan  persaingan  bisnis  yang  sangat  ketat.  

Salah  satunya  adalah  bidang  penjualan  dengan  menyusun rencana  penjualan. 

Karena ketika produksi berlebihan, maka akan membuat kerugian bagi 

perusahaan. Rencana penjualan ini salah satunya bisa dilakukan dengan 

melakukan peramalan penjualan. Salah satu metode peramalan yang dapat 

digunakan adalah metode Trend Least Square. Trend Least Square merupakan 

perhitungan yang melibatkan data-data terdahulu yang digunakan untuk 

menentukan jumlah persediaan yang tepat untuk di produksi selanjutnya. Metode 

pengembangan sistem yang digunakan adalah Waterfall yaitu metode sekali jalan 

yang menggambarkan pendekatan yang sistematis dan juga berurutan pada 

oengembangan perangkat lunak. Sistem dibuat berbasis website untuk kemudahan 

pengguna dalam mengakses sistem. Keluaran dari sistem ini menampilkan data 

history penjualan dan peramalan penjualan selama 6 bulan kedepan terhitung dari 

data terakhir diinput.  Dibuatnya penelitian dan sistem ini diharapkan dapat 

membantu  perkiraan dan rencana penjualan.  

Kata Kunci : Sistem Peramalan, Rencana Penjualan, Trend Least Square, 

Waterfall.  
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FORECASTING INFORMATION SYSTEMS CEMENT SALES AT 

PT. SEMEN BATURAJA (PERSERO) TBK WITH LEAST SQUARE 

TREND METHOD 

By 

Mercy Gayatri 09031181320034 

 

PT. Semen Baturaja (Persero) Tbk was a leading cement producer company in 

South Sumatera which has 3 big factories in Sumsel namely in Baturaja, 

Palembang, and Lampung. As a leading cement producer, PT. Semen Baturaja 

(Persero) Tbk must be always trying the best to maintain its position by increased 

its product sales along with very tight business competition. one of it  is the sales 

field, by prepared a sales plan. Because when production is excessive, it made a 

loss for the company. This sales plan is one of them can be done by forecasting 

sales. One method of forecasting that can be used is the Least Square Trend 

method. Least Square Trend was a calculation involving the previous data used to 

determine the exact amount of inventory for the next production. System 

development method used is Waterfall is a one way method that describes a 

systematic approach and also sequentially on the development of software. 

System based on website for ease of user in accessing system.The output of this 

system displays sales history data and sales forecasting during the next 6 months 

from the last data inputted. The creation of research and system is expected to 

help estimates and sales plans. 

 

Keywords: Forecasting System, Sales Plan, Least Square Trend, Waterfall. 
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BAB 1 

PENDAHULUAN 

 

1.1 Latar Belakang   

Pada saat ini hampir semua perusahaan yang bergerak di bidang industri 

dihadapkan pada satu tantangan, yaitu adanya tingkat persaingan yang semakin 

ketat. Hal ini mengharuskan perusahaan untuk dapat merencanakan semua 

parameter produksi dengan baik, termasuk kapasitas produksi agar dapat 

memenuhi permintaan pasar dengan tepat waktu dan dengan jumlah yang sesuai, 

sehingga diharapkan keuntungan perusahaan akan meningkat. Salah satu 

perusahaan yang bergerak dibidang industri adalah PT. Semen Baturaja (Persero) 

Tbk.  

PT. Semen Baturaja (Persero) Tbk. merupakan Badan Usaha Milik Negara 

(BUMN) dibidang industri semen yang memiliki pabrik di tiga tempat yaitu 

Baturaja, Palembang dan Lampung. Semen yang dihasilkan oleh PT. Semen 

Baturaja (Persero) Tbk.terdiri dari 2 (dua) tipe semen yaitu Ordinary Portland 

Cement (OPC) Tipe I dan Portland Composite Cement (PCC). PT. Semen 

Baturaja (Persero) Tbk. memproduksi semen dan mendistribusikannya kebeberapa 

distributor. Perusahaan ini memiliki banyak distributor yang tersebar disekitar 

Sumatera Selatan, Bengkulu dan Lampung. Penjualan semen dilakukan 

berdasarkan permintaan dari distributor.  

Untuk perusahaan yang bergerak dibidang industri, salah satu bahan 

informasi yang terpenting dalam melakukan penyusunan rencana produksi adalah 

ramalan penjualan, karena merupakan suatu titik permulaan dalam perencanaan 
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produksi. Suatu perusahaan dikatakan pemborosan jika produksi yang mereka 

hasilkan berlebihan, sedangkan perusahaan lain berkesempatan bisa memasuki 

daerah penjualan perusahaan bila produksi yang dihasilkan oleh perusahaan di 

bawah permintaan pasar.  

Dalam dunia bisnis hasil ramalan penjualan mampu memberikan 

gambaran tentang masa depan perusahaan yang memungkinkan manajemen 

membuat perencanaan, menciptakan peluang bisnis maupun mengatur pola 

investasi mereka. Untuk meramalkan penjualan, dapat digunakan analysis trend 

yang didasarkan pada data historis dari suatu variabel. Ada beberapa metode 

yang terdapat pada metode statistic analysis trend yaitu metode tren bebas, 

metode tren setengah rata-rata, metode trend least square, metode moment dan 

metode kuadrat.  

Untuk meramalkan penjualan semen pada PT. Semen Baturaja (persero) 

Tbk., metode peramalan yang akan digunakan penulis adalah peramalan dengan 

Metode Kuadrat Kecil (Least Square). Metode ini merupakan suatu teknik 

peramalan yang Metode ini bentuk penyederhanaan dari Trend Moment (salah 

satu penghitungan statistik atau matematika untuk mengetahui fungsi garis lurus 

sebagai pengganti garis patah-patah yang dibentuk oleh data historis 

perusahaan), sehingga mempermudah perhitungannya. Metode Trend Least 

Square dipilih karena perhitungannya yang lebih sederhana namun lebih tepat 

dalam perhitungannya dibandingkan dengan metode peramalan lainnya. 

penerapan meode ini diharapkan dapat membantu PT. Semen Baturaja (Persero) 

Tbk. dalam meramalkan penjualan mereka untuk periode kedepan.  
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Berdasarkan paparan diatas, penulis tertarik untuk melakukan penelitian 

dan mengangkat masalah tersebut menjadi laporan skripsi dengan judul ―Sistem 

Informasi Peramalan (Forecasting) penjualan semen pada PT. Semen 

Baturaja (Persero) Tbk. dengan Metode Trend Least Square. 

 

1.2 Tujuan  

Tujuan dari skripsi ini adalah membuat Sistem Informasi Peramalan 

(Forecasting) Penjualan semen pada PT. Semen Baturaja (Persero) Tbk. Dengan 

Metode Trend Least Square sesuai dengan kebutuhan pada PT. Semen Baturaja 

(Persero) Tbk.  

 

1.3 Manfaat  

Adapun manfaat dari penelitian ini antara lain :  

1. Memperoleh informasi jumlah semen yang terjual guna mengetahui 

jumlah semen yang tepat untuk dijual selanjutnya.  

2. Membantu kesiapan ketersediaan stok semen pada PT. Semen Baturaja 

(persero) Tbk.  

 

1.4 Batasan Masalah  

Untuk menghindari agar pembahasan tidak menyimpang dari rumusan 

masalah, maka penulis membatasi focus utama penelitian ini dalam peramalan 

penjualan produk semen pada PT. Semen Baturaja (persero) Tbk.  

Secara rinci, batasan masalah pada penelitian ini adalah :  
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1. Data yang diambil adalah data yang direkap dari bagian Departemen 

Pemasaran PT. Semen Baturaja (persero) Tbk.  

2. Jenis semen yang diramalkan adalah jenis semen Ordinary Portland 

Cement (OPC) Tipe I dan Portland Composite Cement ( PCC ).  

3. Satuan semen yang digunakan adalah dalam satuan sak.  

4. Proses penjualan hanya mengetahui data-data pelanggan dan data-data 

semen tanpa mengetahui data-data supplier.  

5. Sistem yang akan dibangun hanya bisa diakses oleh admin dan digunakan 

oleh departemen pemasaran sebagai pengguna.  
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